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【職歴要約】
30年以上にわたり、営業職として多岐にわたる業種で活躍してきました。主に法人営業に従事し、新規開拓や顧客フォローアップを担当。マネジメント経験も豊富で、チームの売上向上と若手育成に貢献しています。営業目標の達成に加え、顧客との強い信頼関係を構築し、継続的な取引を実現してきました。

【職務経歴】
株式会社ABCソフトウェア　事業内容：ソフトウェア販売
設立：1995年　資本金：5億円　売上高：30円　従業員数：120名
	期間
	業務内容

	2020年4月～2024年8月現在
	営業チームの育成・教育を担当し、計50名以上の新入社員および中堅社員に対して、営業スキル向上プログラムを実施。3ヶ月ごとに行われるトレーニングにより、営業手法や交渉術の実践的な指導を行い、研修後の売上が平均20%向上。チーム全体のパフォーマンス評価において、トレーニング前と比べて生産性が15%改善。また、教育プログラム導入後、顧客満足度調査の結果が前年同期比で25%上昇し、全体売上高も年間10%増加。

主な実績：
1年間で新規取引先10社との契約を実現し、売上1億円増加。
チーム全体の売上目標を120%達成し、部門内で最優秀チーム賞を受賞。

	2010年4月～2020年3月
	マーケティング戦略の立案から実行までを担当し、特に広告による新規顧客開拓に注力。大手クライアントとの長期契約を獲得し、年間売上目標を110%達成。

主な実績：
主要顧客5社との年間契約を実現し、売上2億円規模のプロジェクトを成功に導いた。
リピート契約率80%以上を維持し、顧客満足度調査で90%の評価を獲得。

	1996年4月～2017年3月
	主に法人向け営業を担当し、既存顧客との関係強化および新規顧客開拓を通じて、売上目標を120%達成。また、営業チームのリーダーとして、チームの成績向上に貢献。クロスセルやアップセル戦略を活用し、顧客のニーズに応じた提案を実施。

主な実績：
3年間で新規顧客20社を獲得し、年間売上5億円を達成。
チーム全体での売上向上を実現し、部門内での成績向上に大きく貢献。




【資格・特技】
TOEIC795点

【活かせる経験・知識・技術等】
· Excel: データ集計、表計算、グラフ作成
· PowerPoint: プレゼンテーション資料作成
· Word: 書類作成、編集

【自己PR】
30年以上の営業経験を活かし、特に新規顧客開拓において優れた成果を上げてきました。営業チームのリーダーとして、チーム全体の業績向上にも貢献し、若手の育成に力を入れてきました。貴社においても、これまでの経験とスキルを活かし、さらなる成長に貢献したいと考えています。


以上
